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eine zukunftsweisende Form der  modernen  
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die Software und Datenbank für  professionelle und 
innovative Terra5  Partner  .  Dies können sowohl 
bestehende Barter Organisationen oder Unternehmen 
/ Personen sein welche einen eignen Pool für Ver-
rechnungskonten aufbauen möchten.  
Die Leistungsmerkmale, aufgeteilt in einzelne Berei-
che des Verrechnungskonto E-Clearing Programms, 
Terra5 Trade. Der Name der online Software ist T5. 
 

[●] Die Terra5  Partner  

[●] Der Vertrieb 

[●] Die teilnehmenden Firmen 

[●] Das Clearing zwischen den Partnern  

[●] Allgemeines 

 
 

[■] Die Terra5 Partner 
 
Zusätzlich zu den üblichen 
Stammdaten eines  Partners 
stehen spezielle Verwal-
tungsdaten sowie Funktionen 
online zur Verfügung.  
 

 
 

[■] Einstellungen bei der Partner  

Datenerfassung 
Textliche individuelle online 
Anpassung des Programms 
von der Menüführung bis hin 
zu den Geschäftsbedingun-
gen. 

 Beliebig wählbare 
Basiswährung z.B. €, 

US$, YEN,  in welcher das Konto geführt 
wird. 

 Freie Auswahl der Verrechnungswährung 
(Landeswährung) oder eigene  frei wählbare 
Trade-Units, welche der Benutzer sieht.   

 Freie Wahl der Fakturierungswährung. 
 Beliebiger Faktor für  Realwährung zur  Be-

rechnung frei wählbarer Trade-Units.   
 Variabler Mehrwertsteuersatz für Fakturen, 

wählbar für alle Länder. 
 Variabler Steuersatz für Provisionsauszah-

lungen und Fakturierung. 
 Online Übersetzung in beliebig viele Spra-

chen. 
 Freie Wahl des Firmennamens. Einstiegsseite 

und der Gestaltung der Headline mit Logo 
und Domain.  

 [■] Automatische Abläufe 

Automatische online Ak-
tualisierung der Wechsel-
kurse für Basis-,  Real- 
und Fakturierungswäh-
rung. 

 Online und Real 
Time Transaktions-Buchungen. 

 Automatische online Fakturierung der Beiträ-
ge und Provisionen. (E-Bill, elektronische 
Rechnungsstellung). 

 Viele automatisierte und personalisierte E-
Mails inkl. Link auf die betreffende Sei-
te/Liste/Formular. 

 Mailversand  an auserwählte Teilnehmer-
gruppen, Mas-
senmails, Gestal-
tungsmöglichkeit  
wie eine Textver-
arbeitung. 

 SMS an auser-
wählte Teilneh-

mer, Massen SMS  
 Automatische PIN  Verwaltung. 
 Transfer History aller durchgeführten  Bu-

chungen mit GTM Zeit Aufzeichnung, Wech-
selkurs und User-Identität. 

 E-Mail Broadcasting  für neue Angebote mit 
Bild, Text und Anbiederdaten 

 E-Mail Broadcasting neuer Angebote als Liste 
mit Link zu den online Informationen. 

 To-Do Liste. Alle wichtigen Erledigungen wie 
z.B. Transferbestätigungen, Angebotseinga-
be,  Ablauf des vergebenen Einkaufsrahmens 
usw. werden nach dem Einstieg automatisch 
gelistet. 

 [■] Provisionen 
Verrechnungsmöglichkeiten 
an Teilnehmer für: Einmal-
beiträge, periodische Bei-
träge, Provisionen für Ein-
kauf, Verkauf mit Staffe-
lungsmöglichkeit.. 

 Alle Beiträge und 
Provisionen mit Wahlmöglichkeit der Ver-
rechnung Cash, Teil-Verrechnungskonto oder 
100% Verrechnungskonto. 

 Provisionsberechung für Trader und Lead-
Trader nach jedem Zahlungseingang. 

 Liste für offene Provisionsabrechnungen. 
 Fee-Profile, jeder Teilnehmer kann mit ver-

schiedenen Provisionen, Zinsen, Gebühren 
und Anteile an Clearingverrechnung  abge-
rechnet werden. 
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[■] Fakturen 

E-Bill - Automatische Fakturie-
rung der Beiträge und Provisi-
onen.  

 E-Mail Information an 
den Teilnehmer nach 

jeder Faktura, Link auf die druckfähige Faktu-
ra.  

 Fakturenverwaltung,  individuelle Fakturie-
rung,  auch an nicht registrierte Firmen. 

 Gutschriften  
 (optional) Inkasso, Kreditkarten-, Bankeinzug, 

Depotzahlung und Verwaltung oder z.B. Pay-
Pal, iPayment  - viele verschiedene Wahl-
möglichkeiten für Kreditkarten Clearing.  

 (optional) Online Prüfung der Kreditkarte. 
 Alle Bargeldtransaktionen direkt zwischen 

Firmen und den Terra5  Partnern. 

 Zusätzliche Fakturierungsmöglichkeit an re-
gistrierte Firmen mit automatischer Summen 
und Steuerberechnung. 

 Fakturen werden mittels PDF File versendet, 
können aber  über einen Link im E-Mail direkt 
online aufgerufen und ausgedruckt werden. 

[■] Allgemeines 

Sperren/Endsperren von 
Einkaufs-Möglichkeiten bzw. 
Zugangsmöglichkeit inkl. 
Notizeingabe bei Firmen. 

 "Schwarze Liste" von 
Firmen, mit denen Geschäfte nicht empfohlen 
werden. 

 Deaktivieren von Teilnehmer,  Teilnehmer 
„unsichtbar“ machen. 

 17 Branchen Hauptgruppen und zahlreiche 
erweiterbare Untergruppen, derzeit  etwa 190, 
für die Teilnehmer Branchen Zuordnung. 

 Informationseingabe und Verwaltung von 
„News“, „Logos und Bilder“ inkl. Verwaltungs-
tool und Kommentaren. 

 Hilfe- und Infobereich, getrennt in  3 Bereiche: 
Start, Einkauf, Verkauf. 

 Zahlreiche Fragen & Antworten bezüglich 
Verrechnungskonten. 

 Diverse Statistiken über Teilnehmer, Teil-
nehmer Aktivität, Vertrieb, Umsätze.  

 Teilberechtigung für Mitarbeiter der Terra5 
Partner für administrative Arbeiten. 
Berechtigungsstruktur: 
 Partner  +  Mitarbeiter 
 Lead-Trader und Trader 
 Teilnehmer + Subkonten + Company 
 Trader + Gast 

 Quick TAN, ein elektronischer Gutschein die 
neue innovative, einfache Einkaufsmöglich-
keit  im Einzelhandel.  

 Möglichkeit für Telefon Service Center. "Wer 
ist online?" 

 TTC Telefon Transaction Clearing, M-clearing 
mittels SMS 

 Uneingeschränkte Anzahl von Verrechnungs-
konten, Lead-Trader und Trader. 

 (optional) SLL und Verschlüsselung sensibler 
Bereiche (Optional). 

 Interne Besicherungsmöglichkeit der Ein-
kaufsrahmen für Verrechnungskonten. 

 Teilnehmerdetails mit allen relevanten Daten 
und Informationen für die Teilnehmerbetreu-
ung  für Partner und Trader  

[●] Der Vertrieb 

 Mögliche "Home Office" Lösung für den Ver-
trieb (Lead-Trader,  und Trader). 

 Jobbeschreibung künftiger Trader. 
 Online Vertriebsschulung  inkl. 30 Punkte on-

line Test  und Trader Zertifikat. Automatische 
online Auswertung des 30 Punkte Tests (Op-
tional). 

 Abfragemöglichkeit, ob ein Unternehmen 
schon als Teilnehmer registriert ist, oder von 
einem anderen Mitarbeiter bearbeitet wird. 

 30 Tage "Reservierung" von nicht registrier-
ten Firmen für Trader. 

 Textlich vorgegebene E-Mails für die Akquisi-
tion (Optional). 

 Selbstregistrierung interessierter Firmen. 
 Terminverwaltung, Notizen und Zusatzinfor-

mationen bei den registrierten und reservier-
ten Firmen. 

 Terminliste, zugeordnete Teilnehmerliste. 
 Manuelle und automatische Teilnehmerzu-

ordnung  und Verwaltung bei Lead-Trader 
und Trader als Vertriebsstruktur. 

 Aktuelle Berechnung des geplanten und tat-
sächlichen Einkommens der Trader. 
letzten Tage 1, 7, 30 und 90 Tage  sowie letz-
tes Jahr Statistik: 
 Neukontakte 
 Anzahl neuer Teilnehmer 
 Anzahl Kontakt zu Teilnehmer 
 Trade Umsätze 
 Provision verdient 
 Umsatzranking 
 Ranking Umsatz pro Teilnehmer 

 Verwaltung für Download - PDF Formulare, 
Firmen ohne Internetzugang. 

 Verwaltung von nicht registrierten Firmen als 
Vertriebshilfe. Keine doppelten unkoordinier-
ten Firmenkontakte. 

 Online Programm und Vertrieb sind als OTN 
(Open Trading Network)  konzipiert. 
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 [●] Die teilnehmenden Firmen  

 2 verschiedene  Anwendereinstellungen  
a) Unerfahrene Teilnehmer  (Simply Mode) 
b) Erfahrene Teilnehmer (Advanced Mode) 

 „Hot Keys“  das schnelle Aufrufen von Funkti-
onen im Programm  einfach über die Tastatur.  

 Online Deckungszusagen für den Verkäufer. 
 Angebote eingeben, deaktivieren, aktivieren, 

löschen inkl. Foto und zeitlicher Evidenzhal-
tung. 

 Angebote mit 3 Preisoptionen: Fixpreis, Preis 
verhandelbar, kein Preis oder Kaufangebot 
erwünscht.  Mindestpreis bei  verhandelbarer 
Preisangabe. 

 Firmenprofil und Firmenbeschreibung inkl. 
Foto  Logo und Schlüsselworte für Werbe-
zwecke.  

 Reverse Auction für ausgewählte Angebote. 
 Buchungslisten bis 24 Monate zurückliegend 

oder nach Monaten, auch mit druckfähigen 
Seiten. 

 Monatliche Kontoauszüge online und auch 
druckbar. 

 Tageskontoauszüge, auch druckbar. 
 Guthabentransfer zu anderen Teilnehmern 

ohne online Kauf von Ware/Leistung. 
 Schnellbuchung aufgrund einer Deckungszu-

sage, da Verkäufer und Käufer schon bekannt 
sind. 

 Endgültige Buchung und Provisions-
Verrechung erst nach Auftragsbestätigung 
(Transferbestätigung)  durch den Verkäufer. 

 Listen: Kaufangebote erhalten, Kaufangebote 
gemacht, Deckungszusagen eingeholt, noch 
nicht ausgeführte Aufträge,  verkaufte Positi-
onen, Quick TAN noch nicht eingelöst, Ange-
bote von Verkäufer erhalten, Rechnungen 
bezahlt - offen - noch nicht verrechnet. 

 Suchen nach Schlüsselworten, Browsen, Fil-
ter für Sprache, Land, Region. 

 TradeScout Manager und Verwaltung mit au-
tomatischen  E-Mail Angebotsinformationen. 

 Ändern der Versandadresse auch bei einzel-
ner  Kauforder. 

 Mehrere Versandadressen alternativ wählbar 
bei Kauforder. 

 Bis zu 99 Subkonten und Verwaltung dieser. 
 Teil-Kontoverfügungsberechtigung für CT 

(Company Trader). 
 Rating (Beurteilung) für den Verkäufer durch 

den Käufer betreffend eines durchgeführten 
Geschäftes.  

 Auswahl für Teilnehmer, welche Infos über 
welchen Kommunikationsweg erwünscht sind. 

 Kontostandsabfrage mittels Mobil Telefon. 
 M-Commerce, bezahlen mit dem Mobil-

Telefon. 
 Integrierte Internet-Telefonie und Video Con-

verence für Trader (Skype oder Netmeeting) 
im Service Center) (optional). 

 CALL ME Funktion, webaktiviertes telefonie-
ren über das Festnetz oder Handy - kostenlo-
se  Anrufe für Kontoinhaber oder Interessen-
ten (optional)  

 Transferbestätigung für Ein- und Verkäufer 
(ausdruckbar mit autom. Zeitstempel) 

[●] Das Clearing zwischen Partnern 

Evidenzhaltung der Geschäf-
te und Salden zwischen den 
Partnern. 

 Automatische Rege-
lung des Einkaufs-

rahmen der Organisation nach den Kriterien: 
* Anzahl der aktiven Teilnehmer 
* Einkommen aus der Dienstleistung 
* Umsatz mit anderen Partnern 

 Prüfung bei Registrierung einer Firma auf 
Doppelmitgliedschaften. 

 Registrierungssperre eines Teilnehmers nach 
Kündigung für 12 Monate (Anwerbe-
Erschwernis). 

 Kein "Preiskampf" - Mindestprovisionen 
und/oder Beiträge sind erforderlich. 

 Transfer von Trade-Units  zu Organisationen 
mit realer Währung wird in Real Time konver-
tiert. 

 Ein automatisiertes T.E.A.M. Trade Exchange 
Account Management sorgt für das Clearing 
des gesamten Teilnehmerpools. 

[●] Allgemeines 
Anzahl der angeschlossenen 
Partner ist nicht einge-
schränkt.  

 Multi-Party Trade 
durch „Intelliclear-

ing“.  

 Kooperative Vernetzung einer strategischen 
Partner und Trader Allianz. (opional) 

 Datenbank und Programmierung. Datenbank: 
Microsoft SQL Server;   
Applikationssprache: ASP 

 Geschäftsinfos und Transaktionen online  
"anytime and anywhere".  

 Ein Entwicklungsteam, das über die relevante 
Kompetenz bei der Entwicklung und Anwen-
dung von geldlosen online Verrechnungskon-
ten verfügt.  

 Für die Datenbanksicherung und Verfügbar-
keit sorgt die Terra5  als ASP. 

 Ein Terra5  Partner kann nur auf die Konto-
stände und Daten der eigenen Teilnehmer 
Einsicht nehmen. 

 Lead-Trader und Trader  haben Einblick  auf 
die Transaktionen und Kontostände sowie Ak-
tivitäten ihrer zugeordneten Teilnehmer. 
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 12-stellige  Kontonummer mit Infos über 
Land/Partner/fortlaufende Nummer/Subkonto. 

 Sprachauswahl unterscheidet   
a) Programmsprache b) Angebotssprache 

 Log – Datei mit Aufzeichnung aller Benutzer- 
und Programmaktivitäten. 

 (GWT) für eine globale Zeit-, Buchungs- und  
Terminregulierung. 

 SSL für sensible Datenbereiche. 

 Alle unternehmensrelevanten Daten/Statistik 
in Real -Time  Tage 1, 7, 30, 90 und 1 Jahr.  

 681 dynamische Web Seiten. 26 automati-
sierte E-Mails und über 62.000 Programmier-
zeilen. 

 
 

[■]Verkauf:  Das Programm  wird auch als Einzel-

platzversion zum Kauf angeboten. Es  wird laufend 
den technischen Gegebenheiten, sowie den wirt-
schaftlichen Erfordernissen entsprechend  weiterent-
wickelt. 
 

[■] Nutzung: Die Software kann aufgrund  eines 

Dienstleistungsvertrages sowie zusätzlich  optional  
mit  einer Terra5  Corporate Partner Lizenz online 
benutzt werden. 

[●] Projekte 
 

 „eClearing“, weltweites Clearing mittels Ver-
rechnungskonten in verschiedenen Sprachen 
u. Währungen. 

 „T5Trust“, ein Loyalty System der besonderen 
Art. Erstmalig werden Privatpersonen und 
Geld im Clearing berücksichtigt. 

 „bOns“,   ein Clearing Projekt für Medien, Ein-
zelhandel und Endverbraucher. 

 „Debitor“,  das Auflösen von Schulden und 
Verbindlichkeiten in der Wirtschaft mittels 
Clearing Konten und dem Terra5 „PayWay“ 
System. 

 
 
 

[●] Kontakt 

 
Terra5 Associates Ltd. 
Branch Austria 
GF: Ing. Benno Mautner 
UID Nr.: ATU56439722 
Firmenbuch Nr.: FN 228457 t 
E-Mail  office@terra5.net 

                                       www.terra5.info 
                                       M : +43 660 550 0 550 
    T   +43 316 677 335 
 

Austria, September  2006 
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